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Arbeitsblatt 2.2 Konkurrenzanalyse VgV-Mitbewerber:innen 
 

Bei der Konkurrenzanalyse wird die Frage beantwortet: Wie ist unsere Position im Vergleich zur 

Konkurrenz?  
In Bezug auf VgV-Verfahren stellen sich die Fragen:  

– Welches Unternehmen schneidet in der Wertung der Verfahren besser ab?  

– Weshalb schneidet dieses Unternehmen besser ab? 

– In welchen Bereichen ist es besser als wir? 

– Wo sind wir besser? 

 

Mitbewerber:innen + Stärken − Schwächen 

   

   

   

   

   

   

   

   

   

   

 


